
Mobilelron面临的挑战

–	 确保内部资源在管理如此规模商业拓展的同时保证持续运营
–	 短时间内需将业务拓展到多个司法管辖区，时间紧，任务重
–	 合作伙伴需有能力在每个新市场提供一支成熟队伍，助力其商业战略有效落地，	
	 并确保符合当地法律法规的要求
–	 由于 MobileIron 管理着企业 IT 网络的业务关键数据，合作伙伴需具备专业知识，	
	 以降低由于安全漏洞、病毒、业务连续性问题及不同监管标准和合规要求等所产生的风险

瑞致达的解决方案

为了帮助MobileIron克服以上挑战，瑞致达的专业团队与MobileIron的相关人员进行了深度沟
通，准确了解了需求所在。同时凭借深厚的行业经验，瑞致达为MobileIron打造了专属的整体
解决方案，并重点关注以下方面
–	 审慎地梳理、管理及执行每一个新管辖区市场的相关法律法规要求，以满足所有当地法案	
	 和申报的实际要求
–	 在确保基本条件足够可以支持MobileIron的发展需求之后，瑞致达成立了相关会计团队，	
	 如同MobileIron内部团队的延伸，帮助MobileIron减少因管理多方服务提供商和跨境交易	
	 而产生的行政管理负担及成本，在现有所有的法律架构中有效提供了管理会计及交易付款	
	 业务的支持

MobileIron是一家全球IT安全解决方案提
供商，总部位于美国加州的山景城。

行业 
软件

地点 
美国、亚太地区、欧洲

瑞致达如何助力国际
软件公司快速拓展至
17个国家

案例分享

2011年，MobileIron计划快速地进行国际拓展，	
因此向瑞致达寻求专业支持。借助全球45个	
司法管辖区的强大网络及当地专家的专业指导，	
瑞致达帮助MobileIron成功拓展到亚洲、中东	
及欧洲的17个国家。通过瑞致达持续的支持，	
MobileIron的年销售额从2千万美元上升至2亿	
美元，市值超过5亿美元。
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瑞致达帮助Mobilelron 达成以下目标

–	更快的速度进入当地市场

–	减少因大量跨境交易而产生的行政管理负担和成本

–	降低风险，确保合规

17个
 国家

1.8亿美元
 年增长

5亿美元
 市值

“

”

为了帮助我们管理风险及拓展运营，	
瑞致达深入了解了我们的业务以	
及需求，并支持着我们走过了关	
键成长期。有如此专业的合作伙伴	
帮助我们管理后台网络，我们可	
以更专注于核心业务，毫无后顾	
之忧地为我们的终端客户提供更好
的产品和服务。
来自Mobilelron 

敬请联系瑞致达中国专业服务团队
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